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Tes plus belles 
réussites :  
 

  
  Quand un poste de 

responsable grands 
comptes s’est libéré chez 
Dyson, j’étais le plus 
jeune candidat (27 ans) 
face à des quadras. J’ai 
été choisi grâce au travail 
effectué et à la légitimité 
acquise sur le terrain,  
durant plusieurs années. 
 

 Pourtant, aujourd’hui 
encore, je dois montrer 
mon professionnalisme 
face à des acheteurs de 
centrales parfois dubitatifs 
face à un jeune de 29 
ans !! 
 

 
 

 

Comment es-tu arrivé à ton poste 
actuel ? 

A l’issue d’une 3
ème

 année à l’IFAG 
effectuée en Nouvelle-Zélande, je 
reviens en France fin 2005 pour intégrer 
Dyson en tant que chef de secteur en 

charge de 7 départements sur la région 
Bretagne (CDD en remplacement d’un 
congé maternité). A cette époque, 
Dyson est depuis longtemps déjà une 
entreprise dynamique et innovante, 
célèbre pour ses aspirateurs sans-sacs.  
La suite s’enchaîne très vite puisqu’au 
bout de 6 mois, on me propose la même 
fonction en CDI et sur le secteur 
Normandie. Je développe ainsi durant            
3 ans les 7 départements qui me sont 
confiés. Puis l’équipe Grands Comptes 
s’agrandit en 2009. 
Après 4 années passées sur le terrain, 
j’intègre l’équipe « enseignes » fin 2009. 
Mon rôle consiste à négocier des 
contrats avec les centrales sur les 
différents réseaux de distribution: GSA 
(Auchan, Cora…), GSS (Conforama, 
But…), Pure-players (C Discount, 
MisterGoodDeal…), et sur le réseaux 
traditionnels (Expert, Connexion..) 
 
Si tu devais parler d’une expérience 
professionnelle marquante, laquelle 
serait-elle ? 

J’ai plutôt envie de parler d’évolution 
que de faits ponctuels. 

En effet, commencer modestement à un 
poste puis réussir à évoluer représente, 
selon moi, l’expérience la plus marquante 
à ce jour ! 
 
La tendance dans ton métier  
d’ici 5 ans ? 

Les enseignes sont considérablement 
centralisées aujourd’hui. Dès lors, les 
négociations entre fabricants et 
distributeurs se font, en centrales et au 
niveau national. La fonction de chef de 
secteur évoluera vers plus de 
merchandising et moins de vente. Celle 
de responsable grands comptes 
recouvrira davantage de notions 
juridiques notamment pour signer des 
contrats verticaux de distribution 
sélective. 
 
Si tu changeais de métier ? 

Pourquoi pas un travail manuel, orienté 
vers le nautisme, ma passion ! 
 
Et à part ton métier, tes autres 
activités ? 

De la course à pied avec des challenges 
en épreuves officielles une à deux fois 
par an.  
J’aime faire du ski nautique, que je 
pratique depuis l’âge de 8 ans et adore 
les bateaux et la voile. 


