Club Industrie et Technologies

Comment es-tu arrivé a ton poste
actuel ?

Lors de ma 3° année a I'lFAG, jentre
chez Nexans, une société dans laquelle
jexerce depuis. De CDD en tant
qu’assistant contréleur de gestion sur un
site dans les Ardennes je passe en CDI
un an plus tard, sur un site Normand de
60 personnes. Pendant 3 ans, jai mis
en place un process de contrle de
gestion industriel et commercial.

Le site qui connaissait une situation
économique délicate fut cédé et je pars
alors pour Nexans a Draveil (91) en tant
gu’adjoint au contréle de gestion de la
Business Line Industrie. Un poste
mobile ou jaide les contrdleurs de
gestion a monter des projets qu’ils n’ont
pas le temps de déployer. Une
opportunité aussi qui me permet de
multiplier les angles d’approches et les
savoir-faire.

Quelques mois plus tard, je suis promu
responsable du contrble de gestion et
des RH du site de Verpilliere (38). Une
expérience de 2 ans qui m’améne en
2009 au poste actuel a Lyon.
Aujourd’hui, je travaille autour de la
problématique des métaux car ces
derniers sont une composante majeure
du prix de revient et vente de nos
produits et en consolidation.
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Si tu devais parler d’'une expérience
professionnelle marquante, laquelle
serait-elle ?

Le mixte gestion/finances + RH fut
extrémement riche. J'y ai certes appris la
gestion des recrutements, des départs
négociés, de la paie, des élections...Mais
surtout, la dimension humaine de
I'entreprise devient concréte, prégnante.
Les frontieres bougent, et éclairent
difféeremment les prises de décisions.

La tendance dans ton métier

d’ici 5 ans ?

Le développement de la cartographie de
gestion et de maitrise du risque.

Et la connaissance et contribution au flux
complet de I'approvisionnement jusqu'a la
livraison client.

Si tu changeais de métier ?
Jentrerais dans l'univers de |la
pédagogie.

Et & part ton métier, tes autres

activités ?

Je fais de la cornemuse et donne des
cours. Une activit¢ qui me permet de
construire un réseau dans n’importe
quelle région !

Tes plus belles
réussites :

= Sans pouvoir détailler les
résultats précis, je peux
dire avoir piloté la
diminution conséquente
de pertes dans un
domaine clefs sur un des
sites de Nexans ou j'ai
exerce.

= Cela a fonctionné grace a
I'appropriation du sujet par
les différents acteurs. En
clair, la démarche de faire
des économies est
devenue l'histoire de
chaque collaborateur et
pas seulement une affaire
de financier !
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