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Comment es-tu arrivé a ton poste
actuel ?

Aprés une expérience significative dans
le financement immobilier et passionné
d’automobile  (industrie, sport), jai
concilié les deux activités en rejoignant
un Loueur Longue Durée et gestionnaire
de parcs automobiles en 1996. Depuis,
j'ai changé de poste tous les 3 ou 4 ans
tout en restant attaché a la fonction
commerciale. Aprés différentes
expériences en vente directe puis
indirecte (via prescripteurs), et ce dans
les trois segments de clientéle (petits,
moyens et grands comptes), ma direction
générale m’a demandé en 2006 de
prendre la direction du département
Ventes Indirectes au sein du groupe
LeasePlan France. Depuis, janime une
équipe de 32 collaborateurs. Les
résultats sont probants car la flotte a
quasiment doublé en 5 ans.

Si tu devais parler d’'une expérience
professionnelle marquante, laquelle
serait-elle ?

La signature d’un accord de partenariat
avec le 1% groupe de distribution
automobile francais. Nous avons créé
une société en commun en 2003 qui est
devenue un acteur significatif du marché
avec pres de 7000 véhicules en parc. La
négociation a duré 1 an, il fallu une
certaine persévérance !

Laurent LECOUTURIER
Directeur des ventes chez LEASEPLAN France
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La tendance dans ton métier

d’ici 5 ans ?

L’évolution de mon métier peut dépendre
d'une part de celle du marché de
I'automobile en général et d’autre part de
I'attente des clients finaux. Ma conviction
est que les loueurs longue durée devront
proposer de plus en plus de solutions de
mobilité (transport multimodal, logistique
de déplacement, agence de voyage) sans
perdre de vue les fondamentaux de son
business model. La tendance reste a la
concentration de grands  acteurs
internationaux de plus de 100 000
véhicules.

Si tu changeais de métier ?

Je reste quelqu’un de passionné et il me
faudrait un challenge possiblement dans
un environnement utile et respectueux
des personnes.

Et & part ton métier, tes autres

activités ?

Je partage le reste de mon temps entre
mes enfants que jaccompagne dans leur
scolarité et leurs activités extra scolaire et
le sport, notamment ceux de plein air:
marche en montagne, VTT, ski, triathlon.
Ce dernier demande du volume
d’entrainement et il est parfois difficile de
tout concilier...mais cela reste une
guestion de motivation.

Tes plus belles
réussites :

Avoir su concilier vie
professionnelle et vie
familiale car les pieges
sont nombreux.

Avoir défendu et
développé un mode de
commercialisation dans
un groupe international
trés peu convaincu
initialement par le bien
fondé du business
model.

Essayer au quotidien
d’associer au
pragmatisme
d’entreprise les
relations humaines et la
défense de valeurs :
équité, engagement et
respect.

IFAG ALUMNI

Network attitude




