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Tes plus belles 
réussites :  
 
 Mon passage dans le 

service public où j’ai été 
Directeur des sports. Je 
suis arrivé avec un état 
d’esprit du secteur privé et 
très surpris de voir un 
autre mode de 
fonctionnement 
professionnel totalement 
différent. L’implication de 
chacun dans le projet 
d’entreprise n’a pas le 
même sens ! 

 
 J’ai réussi à faire évoluer 

les mentalités et ce fut, 
pour moi, une grande 
victoire ! 

Comment es-tu arrivé à ton poste 
actuel ? 

J’ai suivi le cursus « spécial athlètes de 
haut niveau » proposé par l’IFG, à 
l’issue  de cette formation, j’ai intégré 
l’IFAG qui m’a permis de suivre mes 
études (en 4 ans) et de faire les 
compétitions en même temps. A ma 
sortie de l’IFAG en 1996, je suis entré 
chez Adidas France au service 

commercial en IDF puis au Sports-
marketing à Strasbourg. En 2000 et 
pendant 2 ans J’ai dirigé, 2 clubs 
Moving (20 salariés). Par ailleurs j’ai 

investi dans 4 salles en métropole. En 
2002, la Mairie de Saint Paul, sur l’île 

de la Réunion où je suis né, me propose 
de devenir Directeur des sports. En 
charge des 350 agents pendant 2 ans, 
je poursuis ma route comme chef de 
Secteur pour la société Ténésol OI 

spécialisée dans le photovoltaïque et le 
chauffe eau solaire. Cette fonction 
m’amène, durant 4 années, à monter 
puis diriger une équipe de 10/12 agents 
commerciaux.  
En 2008, je suis chassé par 
Dionysport, une SEM où je m’occupe 

du développement commercial autour 
de 3 axes : l’organisation d’événements 
sportifs, le conseil auprès de sportifs en 
devenir et la sensibilisation à la santé du 
grand public via des sportifs de haut 
niveau. 
 
 
 

Si tu devais parler d’une expérience 
professionnelle marquante, laquelle 
serait-elle ? 
Mon expérience chez Adidas France pour 
4 raisons. Tout d’abord, j’étais le 1er 
commercial recruté depuis 10 ans au sein 
de la force de vente. Il fallait s’intégrer 
dans une équipe soudée depuis 
longtemps. Ensuite, l’évolution d’Adidas 
qui est passée d’une société de 
fabrication à une société de marketing et 
en France de 3000 à 500 salariés Enfin, 
la rencontre avec le grand manager que 
fut M. Robert-Louis Dreyfus sans oublier 
la coupe du monde de foot de 1998 
vécue de l’intérieur ! 
 
La tendance dans ton métier d’ici 5 
ans ? 
Sport & business sont dans l’air du temps 
car ils représentent un levier financier 
intéressant et une caution culturelle 
pertinente pour certains pays (Chine, 
Quatar, pays émergents…). Il y aura du 
travail dans certains de ses secteurs dans 
les années à venir. 
 
Et à part ton métier, tes autres 
activités ? 
Je fais du squash et j’entraîne des jeunes 
en athlétisme. Autrement, je suis 
responsable de la commission dév. 
durable au DCF Réunion et trésorier du 
CMSR Réunion qui s’occupe du suivi 
médical des sportifs locaux de haut 
niveau.  
 


